
Presentación del 
Cluster de la Salud de Aragón

Oportunidades de colaboración en I+D+i

IA2, 19 de febrero de 2024



www.arahealth.com

Temas a tratar

1. Breve introducción a los clusters y presentación de 
Arahealth.

2. La gestión de la innovación en Arahealth, posibilidades de 
colaboración con el cluster
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¿Qué es un cluster?
Los clusters son la combinación, en un espacio geográfico o 
sector productivo, de empresas y centros de investigación y 
de formación públicos o privados, involucrados en un proceso 
de intercambio colaborativo dirigido a obtener ventajas y/o 
beneficios derivados de la ejecución de proyectos conjuntos de 
carácter innovador. 

La actividad de los clusters se debe organizar en torno a una 
rama o sector científico o tecnológico y/o a un mercado o 
segmento de mercado objetivo. 

(definición AEI según Ministerio de Industria, Comercio y Turismo)

Trabajamos para mejorar la competitividad de las empresas de Arahealth a 
través de la realización de proyectos colaborativos de alto impacto para 
sus participantes, principalmente en las áreas de 1.  innovación e 2. 
internacionalización, basándonos en la 3. gestión de las relaciones

Modelo “triple hélice”
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Sectores y socios. Triple hélice
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Gestión de las relaciones
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Gestión de las relaciones
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¿Qué hacemos en el cluster?
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La gestión de la innovación en Arahealth

Ser AEI nos permite:
● Prestar un servicio para socios: 

○ Prácticamente todos nuestros socios han participado en algún momento en proyectos de I+D+i.
○ Anualmente, un tercio de los socios suelen participar en proyectos.

● Argumento de venta de captación de socios ante la expectativa de entrar en proyectos subvencionados.
● Desarrollar el “servicio de gestión de ayudas llave en mano” que nos ha permitido ofrecer otras ayudas: TDI-Feder, 

Farma, Economía Circular regionales; perte farmacéutico, CDTIs nacionales, alguna financiación en cascada 
europea.

● En 2023 hemos captado 3M€ de ayudas para socios, de los cuales 1,7M€ provienen de las AEIs.

El valor de ser AEI

● De las 4 personas que actualmente estamos en Arahealth, 3 están dedicadas 100% a la gestión de proyectos.
● La situación es muy favorable desde 2021, en 2024 se puede empezar a enfriar la disponibilidad presupuestaria.

¿Cuál es la importancia del servicio de gestión de ayudas en Arahealth?
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La gestión de la innovación en Arahealth

Acciones de promoción de la I+D+i del cluster
Confianza entre socios
Conocer su actividad, ideas -> networking
Relación con otros clusters regionales, nacionales, europeos

¿Cómo lo hacemos?

¿Sirven las dinámicas para forzar la promoción de proyectos?
Metodología consultores y demás.
Networking, B2B. Problema: todos queremos hablar y no escuchar.
               Confianza entre socios empresariales

Caso instituciones públicas:
Investigadores universidades.
Centros tecnológicos.
               “amigos” que tengan ganas de ser activos.

¿De dónde salen los proyectos?

Clave:

Clave:
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La gestión de la innovación en Arahealth

Aiot Care & Health
● El líder es un fabricante de producto para residencias y hospitales que necesita evolucionar su 

solución tecnológica.
● Se acompaña de otra empresa tecnológica para aportar tecnología que no tenía (podría haber 

sido un centro tecnológico, universidad o empresa especializada en IA o IoT).
● Se hace “co-desarrollo” de mano de sus clientes (dos hospitales y una residencia), que hacen 

descripción de requisitos y demostración/testeo de los prototipos.

I-Solation
● El líder es un grupo de balnearios, muy enfocado a la salud, localizados en zonas rurales y 

envejecidas en el que su paciente medio son personas mayores que acuden durante diez días 
para tratamiento muy protocolizado.

● La parte tecnológica la aporta una startup con un producto para evitar la soledad no deseada en 
residencias y hogares.

● Se incorpora un grupo de investigación de psicología de una universidad para dotar al proyecto 
del carácter científico para que pueda ser considerado como “investigación industrial”.

● La parte de co-desarrollo, prueba y demostración se hace con un grupo de residencias y con 
una empresa de asistencia domiciliaria. 

Convocatoria “proyectos multidisciplinares”
● Hemos conectado a dos proyectos con dos empresas en cada caso.

Ejemplos de proyectos colaborativos
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Gracias por tu atención

Carlos Lapuerta Castillejo / clapuerta@arahealth.com / 649957088

mailto:clapuerta@arahealth.com

